La crise est aussi une opportunite

C’est dans un contexte peu enclin aux investissements que Jean-Charles Lopez, PDG de peintures Innova (fabricant) affirme ne
regretter nullement les 5 M€ qu'il vient d’injecter a la création de sa nouvelle usine au quartier d’entreprises a Montblanc sur
3 hectares de terrain dont 4 500 m? couvert. Une nouvelle tranche de 4 000 m? est d’ores et déja programmée.

Voici le point de départ de la fabrication avec un total de 8
silos chacun d’une capacité de 85 tonnes accueillant entre
autres les poudres de carbonate

Les batiments flambants neufs aux normes de sécurité les plus
draconiennes abriteront un bureau de « recherche & dévelop-
pement » avec 'embauche d’un nouvel ingénieur, une zone de
stockage, de conditionnement, d’une plate forme de distribu-
tion pour les produits de revente, etc...

Coté « force de vente » le nerf de la guerre commerciale, ce ne
sont pas moins de 10 nouveaux commerciaux qui arpenteront
les routes de France avec les 12 autres déja sur le terrain.

Propos recueillis lors de son interview :

« Sl on navance pas, on vecule. La stagnation, est pour moi,

la plre des postures.

La ciise va irmnanquaé/ement vedistribuer les cartes dans les échan-

ges commenciaux. Pouwr wésister mais aussi pospéer dans cette pé-
viode plutét obscu’ze, Je ne vois pas d autres solutions que d avancer
sux mon manché en essayant detre le meillewr dans mes p’wc[uits,
dans mes prix bien si, dans la dversité de nouvelles gammes et erylt:n
dans une plésence commerciale sur le teviain plus importante.

Abec cette nouvelle imp/antation, Je vaus Ae’nqﬁﬁci@’z dune compétiti-
vité bien meillewre. Dune p’wduction de 4 000 tonnes/an mobilisant
deux équipes en 27, Je vais passet dans quelques semaines grdce d

une lfgne de p’tocluction automatisée a 8 000 tonnes avec une seu[e
équipe.

Clest en minscrivant toujouns dans le progués que fe pense pouvol
tiver mon épingle du Jeu de la compétition en espérant que cette crise
ne seta pas trop longue »

Autre point fort du groupe Innova : son réseau de distribution
avec 7 points de vente et un autre a naitre en janvier 2009 a
Marseille. 80 grossistes également viennent en appui du circuit
de vente.

Et chacun de comprendre la chute de l'entretien avec cette
phrase glissée avec humour

« maintenant | attends avec impatience la promesse de Vicolas
.S)a’ckozy sur la taxe p’co][essionnel[e qui seait une aide précieuse pour
les entrepuises qui prennent dles Usques».



